BAB V
PENUTUP

5.1 Kesimpulan
Penelitian ini berhasil mengembangkan dan mengimplementasikan sistem

penjualan berbasis web yang sederhana dan mudah digunakan. Sistem ini
membantu PT Bina Pertiwi dalam mengatasi kendala yang mereka hadapi dalam

mengadopsi teknologi penjualan berbasis web, terutama keterbatasan sumber daya
dan pengetahuan teknis.

Dengan mengoptimalkan pengalaman pelanggan dan efisiensi proses
penjualan, sistem penjualan berbasis web ini memberikan manfaat positif bagi PT
Bina Pertiwi. Selain itu, sistem ini dapat memperluas jangkauan pasar,
memperbaiki citra perusahaan, dan meningkatkan kepuasan pelanggan.

Penelitian ini memberikan panduan praktis bagi PT Bina Pertiwi dalam
mengimplementasikan platform penjualan berbasis web dan memanfaatkan potensi
online. Dengan demikian, sistem informasi penjualan berbasis web menjadi aset
yang berharga dalam mendukung pertumbuhan bisnis PT Bina Pertiwi dalam era
digital. Seluruh penelitian ini diharapkan memberikan kontribusi positif bagi
perusahaan, pelanggan mereka, serta perkembangan sektor e-commerce secara
keseluruhan.

5.2 Saran

Adanya pengembangan Lanjutan penulis menyarankan untuk terus
mengembangkan sistem penjualan berbasis web yang telah diimplementasikan.
Perkembangan teknologi terus berlanjut, dan PT Bina Pertiwi harus terus
memperbarui dan memperbaiki sistem tersebut agar tetap relevan dan efisien Ada
nya pelatihan Karyawan: karyawan Sarankan untuk memberikan pelatihan kepada
karyawan mengenai penggunaan sistem penjualan berbasis web. Hal ini akan

membantu karyawan dalam memahami dan memanfaatkan sistem dengan baik.
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