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ABSTRAK

Sistem informasi penjualan memiliki sebuah peranan penting dalam suatu
perusahaan yang bergerak pada bidang penjualan, karena sistem informasi
penjualan memiliki tujuan untuk mendukung perkembangan sebuah proses bisnis
yang sedang berlangsung. Mitra Sinar Jaya adalah salah satu sebuah perusahaan
yang bergerak dalam bidang penjualan. Kegiatan transaksi penjualan yang
berlangsung pada Mitra Sinar Jaya masih dilakukan secara offline. Tidak hanya itu,
Mitra Sinar Jaya juga belum melakukan proses pendataan barang yang sudah terjual
sehingga mengakibatkan penjual tidak akan mengetahui laporan penjualan setiap
bulannya. Penelitian ini memiliki sebuah tujuan untuk merancang sistem informasi
penjualan yang berbasis web pada Mitra Sinar Jaya. Metode pengembangan sistem
yang akan dipakai pada penelitian ini adalah metode waterfall. Dengan
dirancangnya sistem informasi penjualan ini, diharapkan Mitra Sinar Jaya dapat
meningkatkan kualitas pelayanan terhadap pelanggan serta dapat mengelola

laporan penjualan setiap bulannya.

Kata Kunci : Sistem informasi penjualan, Web, Transaksi penjualan, Laporan
penjualan, Waterfall.
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WEBSITE-BASED SALES INFORMATION SYSTEM DESIGN
(Case Study : Mitra Sinar Jaya)

Rasmawati

ABSTRACT

Sales information systems have an important role in a company engaged in sales,
because sales information systems have a goal to support the development of an
ongoing business process. Mitra Sinar Jaya is a company engaged in sales. Sales
transaction activities that take place at Mitra Sinar Jaya are still carried out offline.
Not only that, Mitra Sinar Jaya has also not carried out the data collection process
for goods that have been sold, resulting in the seller not knowing the sales report
every month. This study has a goal to design a web-based sales information system
at Mitra Sinar Jaya. The system development method that will be used in this
research is the waterfall method. With the design of this sales information system,
it is hoped that Mitra Sinar Jaya can improve the quality of service to customers

and can manage sales reports every month.
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