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BAB I 

PENDAHULUAN 

 

1.1 Latar Belakang Pengambilan Projek 

Usaha Mikro Kecil Menengah (UMKM) merupakan kegiatan bisnis atau 

usaha yang dijalankan oleh suatu individu, rumah tangga, maupun badan usaha kecil. 

UMKM memiliki peran penting sebagai salah satu roda penggerak perekonomian 

negara. Tingginya potensi UMKM dalam perkembangan perekonomian tidak 

diimbangi dengan kualitas yang dimiliki oleh UMKM. Permasalahan mendasar yang 

dihadapi oleh UMKM adalah pencatatan dan penyusunan laporan keuangan yang 

masih terlalu sederhana dan belum memadai. Hal tersebut disebabkan oleh kurangnya 

pengetahuan masyarakat mengenai pencatatan keuangan sesuai aturan dan standar 

akuntansi yang berlaku. Seringkali pencatatan keuangan UMKM hanya dilakukan 

sebatas catatan uang masuk dan uang keluar, tanpa memperhatikan faktor-faktor lain 

seperti persediaan, piutang, utang, modal, pendapatan, dan juga beban. 

 

Idrus (2000, Ikatan Akuntan Indonesia) menyatakan bahwa para pengusaha 

kecil tidak memiliki pengetahuan akuntansi dan banyak diantara mereka yang belum 

memahami pentingnya pencatatan dan pembukuan bagi kelangsungan usahanya. 

Pengusaha kecil beranggapan bahwa proses akuntansi tidak perlu diterapkan karena 

kegiatan usaha tetap dapat berjalan tanpa adanya pencatatan keuangan yang sesuai. 

Padahal, informasi akuntansi yang dihasilkan oleh laporan keuangan berguna dalam 

pertimbangan pengambilan keputusan dan strategi bisnis untuk kedepannya. Pelaku 

UMKM harus memahami dengan baik bagaimana sistem pencatatan akuntansi, apa 

saja yang harus dipersiapkan, dan bagaimana menerapkan sistem pencatatan 

akuntansi tersebut sehingga menghasilkan laporan keuangan yang informatif. 

Informasi akuntansi dapat digunakan untuk mengukur dan mengkomunikasikan 

informasi keuangan perusahaan yang sangat diperlukan oleh pihak manajemen dalam 

merumuskan berbagai keputusan untuk memecahkan permasalahan yang dihadapi. 

Kedepannya, tentu sangat diharapkan agar UMKM mampu melakukan pembukuan 

akuntansi untuk menyajikan laporan keuangan yang lebih informatif dengan tujuan 

memberikan kemudahan bagi investor maupun kreditur untuk memberikan bantuan 

pembiayaan bagi para pengusaha/UMKM. 



 
 

Secara umum, perusahaan dagang adalah organisasi yang melakukan bisnis 

dengan membeli barang dari pihak lain kemudian menjualnya kembali kepada 

konsumen. Salah satu unsur penting di dalam aktivitas perusahaan dagang adalah 

persediaan. Persediaan merupakan barang yang telah dibeli, disimpan, dan siap untuk 

dijual kepada konsumen. Persediaan sangat rentan terhadap kerusakan dan pencurian. 

Oleh karena itu, suatu perusahaan dagang memerlukan adanya stock opname untuk 

mencocokkan jumlah persediaan fisik dengan catatan persediaan dan pencatatan 

akuntansi yang memadai. 

 

UMKM yang kami analisis telah melakukan pencatatan akuntansi, tetapi 

masih sangat sederhana. Evi Kosmetik hanya melakukan pencatatan akuntansi ketika 

pembelian persediaan, penerimaan kas, dan pengeluaran kas. Pencatatan pun masih 

dilakukan apa adanya dengan menggunakan sebuah buku. Namun, sebenarnya Evi 

Kosmetik ini telah memahami beberapa poin penting dalam pencatatan keuangan 

sesuai standar akuntansi yang berlaku seperti adanya pencatatan mengenai diskon, 

denda, pajak pembelian atau penjualan, dan penggunaan termin. 

 

1.2 Tujuan dari Projek 

Tujuan dari projek ini adalah menganalisis dan menyusun laporan keuangan 

UMKM Evi Kosmetik secara detail, terperinci, dan sesuai dengan sistem pencatatan 

akuntansi yang berlaku. Output dari projek ini yaitu berupa laporan keuangan, dapat 

menjadi sarana untuk mengedukasi para pelaku UMKM mengenai penyusunan 

laporan keuangan yang sesuai dengan sistem akuntansi. Projek ini juga bertujuan 

untuk menganalisis sejauh mana penerapan akuntansi yang dilakukan oleh UMKM 

Evi Kosmetik, apakah telah sesuai dengan konsep dasar akuntansi atau belum. 

  



 
 

BAB II 

PROFILE PERUSAHAAN 

 

2.1 Sejarah Perusahaan 

Evi Kosmetik sebenarnya sudah berdiri sejak 29 Mei 2019, tetapi saat itu 

usaha ini masih dijalankan sebagai usaha rumahan dimana pelanggan biasanya hanya 

para tetangga, kerabat, dan sanak saudara. Karena perkembangan usaha yang cukup 

bagus, pada awal tahun 2021 Ibu Selvy memutuskan untuk memiliki sebuah toko 

dengan menyewa sebuah ruko di Pasar Jaya Bukit Duri yang beralamat di Jalan Bukit 

Duri Barat RT/RW 8/1, Kelurahan Bukit Duri, Kecamatan Tebet, Kota Jakarta 

Selatan, 12840. Evi Kosmetik merupakan usaha yang bergerak dibidang penjualan 

kosmetik berupa alat make up, skincare, perawatan rambut, dan lain-lain. Usaha Evi 

Kosmetik miliki Ibu Selvy ini dijalankan oleh Ibu Selvy bersama suaminya dan satu 

karyawan. Hampir satu tahun sejak beliau memutuskan untuk membuka sebuah toko, 

kegiatan penjualan masih terpantau aman dan menghasilkan laba yang cukup. 

 

2.2 Struktur Organisasi 
 

 

 

2.3 Jenis Usaha, Perkembangan Usaha, dan Rencana Pengembangan 

a. Jenis Usaha 

Jenis usaha yang dikembangkan oleh Ibu Selvy dan Bapak Yahya adalah 

usaha perdagangan yang bergerak di bidang jual beli kosmetik berupa alat make 

up, skincare, perawatan rambut, dan lain-lain. 



 
 

b. Perkembangan Usaha 

Usaha Evi Kosmetik berawal dari keinginan Ibu Selvy berjualan kosmetik 

untuk memenuhi waktu luangnya sebagai ibu rumah tangga. Awalnya beliau 

hanya berjualan melalui media sosial yaitu whatsapp dan facebook. Kemudian, 

para tetangga, kerabat, dan sanak saudara mulai tertarik dan membeli barang 

dagang milik Ibu Selvy sehingga penjualan Ibu Selvy terus meningkat. Satu tahun 

setengah menjalankan bisnis seperti itu, akhirnya Ibu Selvy memutuskan untuk 

membuka sebuah toko dengan menyewa ruko di pasar. Toko Ibu Selvy mulai 

ramai pelanggan setelah dua bulan toko dibuka hingga sekarang. Beberapa 

langganan berasal dari olshop-olshop yang menjalankan usaha di media sosial dan 

beberapa pelanggan tetap. 

 

c. Rencana Pengembangan 

Rencana pengembangan yang tengah dicanangkan oleh Ibu Selvy dan 

Bapak Yahya adalah memperluas dan memperbesar toko yang telah ada saat ini 

dengan menyewa ruko yang lebih besar. Ibu Selvy juga tengah mengembangkan 

usahanya melalui e-commerce dan menggencarkan aktivitas promosi melalui 

media sosial ataupun promosi langsung dari mulut ke mulut. Ibu Selvy dan Bapak 

Yahya menetapkan target penjualan yang terus meningkat dari periode ke periode 

agar tokonya menjadi lebih ramai pengunjung dan laba yang dihasilkan semakin 

besar sehingga mereka dapat membuka cabang toko yang baru. 

 

 

 

 



 
 

BAB III 

SISTEM DAN PROSEDUR PELAPORAN KEUANGAN DI OBJEK 

 

3.1 Kebijakan Akuntansi Sederhana 

a. Identitas Perusahaan dan Usaha Pokok 

Nama Usaha  : Evi Kosmetik 

Alamat   : Jl. Bukit Duri Barat, Tebet 

Pemilik  : Ny. Selvy & Tn. Yahya 

Jenis Usaha  : Perdagangan Kosmetik 

Nomor Telepon : 087778082439 
 

 

b. Kebijakan Akuntansi 

1) Umum 

 Dasar akrual basis 

 Periode akuntansi tahunan (1 Januari sd 31 Desember) 

 Setiap akhir bulan disusun neraca saldo setelah penutupan 

 Pencatatan menggunakan jurnal khusus dan jurnal umum 

 Mata uang menggunakan rupiah 
 

2) Pembelian 

 Setiap retur pembelian dihitung sebagai pengurang nilai utang 

 Keterlambatan membayar utang dikenakan denda 1% 
 

3) Penjualan 

 Setiap retur penjualan dihitung sebagai pengurang nilai piutang 

 Termin pembayaran yang berlaku adalah 2/10 n/30 

 Keterlambatan membayar piutang dikenakan denda 1% 

4) Pengeluaran Kas 

 Seluruh pengeluaran kas dilakukan dengan menggunakan bukti 

pengeluaran kas atau penarikan kas. 

5) Penerimaan Kas 

 Seluruh penerimaan kas akan disimpan dalam brankas perusahaan. 
 

6) Penilaian Persediaan Barang Dagang 

 Penilaian persediaan barang dagang menggunakan sistem periodik 

karena persediaan barang dagang memiliki beragam jenis berbeda. 



 
 

3.2 Chart of Accounts (Daftar Akun) 
 

No. Akun Nama Akun Untuk Mencatat Mutasi 

1-1100 Cash Kas 

1-1200 Accounts Receivable Piutang Dagang 

1-1300 Merchandise Inventory Persediaan Barang  

1-1400 Store Supplies Perlengkapan 

1-1500 Prepaid Rent Sewa Dibayar Dimuka 

1-2100 Equipment at Cost Peralatan 

1-2200 Accum. Depr. of Equipment Penyusutan Peralatan 

2-1100 Accounts Payable Utang Dagang 

2-1200 Telephone & Electricity Payable Utang Telepon & Listrik 

2-1300 Wages & Salaries Payable Utang Upah & Gaji 

3-1100 Ny. Evi Capital Modal Ny. Evi 

3-1200 Ny. Evi Drawing Prive Ny. Evi 

3-1300 Income Summary Ikhtisar Laba Rugi 

4-1100 Sales Penjualan 

4-1200 Sales Return Retur Penjualan 

4-1300 Sales Discount Diskon Penjualan 

5-1100 Purchases Pembelian 

5-1200 Purchases Discount Diskon Pembelian 

6-1100 Telephone & Electricity Expense Beban Telepon & Listrik 

6-1200 Store Supplies Expense Beban Perlengkapan 

6-1300 Advertising Expense Beban Iklan 

6-1400 Depreciation Expense Beban Penyusutan 

6-1500 Rent Expense Beban Sewa 

6-1600 Wages & Salaries Expense Beban Upah & Gaji 

6-9000 Other Operating Expense Beban Operasi Lain-Lain 

8-1100 Late Fees Collected Denda Pembayaran Piutang 

9-1100 Late Fees Paid Beban Denda Pembayaran 

 

 



 
 

3.3 Neraca Saldo Awal 

 

Evi Kosmetik 

Trial Balance 

01 August 2021 

(In Rupiah) 

Acc 

Number 

Account 

Name 

Balance 

Debit Credit 

1-1100 Cash 30.000.000  

1-1200 Accounts Receivable 10.000.000  

1-1300 Merchandise Inventory 11.700.000  

1-1400 Store Supplies 4.000.000  

1-1500 Prepaid Rent 6.250.000  

1-2100 Equipment at Cost 12.000.000  

1-2200 Accum. Depr. of Equipment  1.400.000 

2-1100 Accounts Payable  6.250.000 

2-1200 Telephone & Electricity Payable  600.000 

2-1300 Wages & Salaries Payable  2.000.000 

3-1100 Ny. Evi Capital  63.700.000 

Total 73.950.000 73.950.000 

 

 

 

 

 

 



 
 

3.4 Daftar Customer dan Saldo Piutang Dagang 
 

Kode Nama Customer Tanggal Saldo Termin 

C001 Kartika Shop 14/07/2021 3.000.000 2/10 n/30, 1%. 

C002 Sendywi Shop 05/07/2021 2.100.000 2/10 n/30, 1%. 

C003 Eka Kosmetik 23/07/2021 4.500.000 2/10 n/30, 1%. 

C004 Dizyan Kosmetik 01/07/2021 400.000 2/10 n/30, 1%. 

   10.000.000  

 

3.5 Daftar Supplier dan Saldo Utang Dagang 
 

Kode Nama Supplier Tanggal Saldo Termin 

S001 PT Tempo 16/07/2021 2.750.000 2/10 n/20, 1%. 

S002 UD Ampera 11/07/2021 3.500.000 2/10 n/30, 1%. 

S003 PT Uni Gemilang   2/5 n/14, 1%. 

S004 Gaya Baru Kosmetik    

   6.250.000  

 

3.6 Daftar Aset Tetap 

Aset tetap yang dimiliki oleh Evi Kosmetik yaitu berupa furniture toko dan 

lemari penyimpanan kosmetik yang diperoleh pada tanggal 01 Januari 2021 senilai                                

Rp 12.000.000, dengan umur ekonomis 5 tahun, dan tanpa nilai residu. 

 

3.7 Nilai Persediaan Barang Dagang 

Setelah dilakukan stock opname (perhitungan nilai persediaan barang dagang 

secara fisik) ditemukan bahwa nilai persediaan barang dagang yang tersedia adalah 

senilai Rp 11.700.000. 

  



 
 

BAB IV 

HASIL ANALISIS DAN EVALUASI PELAKSANAAN                                                

PROSES AKUNTANSI DI OBJEK 

 

Dalam menjalankan usaha, Ibu Selvy sebagai pemilik Evi Kosmetik telah 

melakukan pencatatan transaksi keuangan, seperti mencatat kas yang masuk dan keluar, 

meskipun pencatatannya masih sangat sederhana yaitu secara manual di dalam sebuah 

buku tulis, tanpa menerapkan format dan kaidah-kaidah akuntansi yang berlaku di 

Indonesia. Ibu Selvy beranggapan bahwa ia tidak perlu melakukan pencatatan transaksi 

keuangan secara mendetail karena ia tidak memiliki rencana untuk melakukan pinjaman 

ke sebuah bank, di mana biasanya sebuah bank akan meminta laporan keuangan suatu 

usaha untuk mempertimbangkan kemampuan suatu usaha dalam membayar angsuran.  

Dilihat dari jenis-jenis transaksi yang terjadi di Evi Kosmetik, Ibu Selvy telah 

menerapkan adanya sistem termin dalam penjualan kredit. Hal ini tentunya dapat menjaga 

kelancaran sistem pembayaran piutang untuk meminimalisasi adanya tindak 

penyimpangan. Ibu Selvy juga memiliki supplier yang terpercaya dan memiliki kerja 

sama yang baik, sehingga Ibu Selvy bisa mendapatkan barang-barang dengan kualitas 

bagus tetapi dengan harga yang lebih murah. Harga pokok penjualan yang lebih murah, 

tentunya dapat meningkatkan laba usaha. Penjualan Ibu Selvy setiap bulan memiliki 

kenaikan yang cukup tinggi, sehingga usaha Ibu Selvy dapat terus beroperasi. 

Untuk mengukur kualitas operasional usaha Ibu Selvy, dapat dilihat dari 

persentase profit margin. Hal ini dilakukan dengan menilai persentase laba bersih dari 

penjualan untuk mengukur kualitas operasional usaha. Rumusnya adalah laba bersih 

dibagi penjualan dikali 100%. Untuk mengetahui, efektivitas dan kualitas operasional 

usaha Ibu Selvy, berikut tabel yang menggambarkan profit margin Evi Kosmetik : 

(In Rupiah) 

Bulan Penjualan Laba Bersih Profit Margin 

Agustus 11.630.000 4.245.000 36,5% 

September 13.980.000 7.754.300 55,5% 

Oktober 14.416.500 8..332.100 58% 

 



 
 

Dalam profit margin, semakin tinggi persentasenya maka semakin baik kegiatan 

operasional usahanya. Dari tabel di atas, maka dapat disimpulkan bahwa Evi Kosmetik 

memiliki kegiatan operasional yang semakin baik dari bulan Agustus ke bulan Oktober 

dan memiliki kegiatan operasional yang paling baik yaitu pada bulan Oktober dengan 

persentase profit margin sebesar 58%. 

Namun, Ibu Selvy memiliki sistem kendali atau internal control yang lemah 

terhadap barang dagang yang dimilikinya. Ibu Selvy tidak melakukan pencatatan 

terhadap penambahan atau pengurangan barang dagang, sehingga beliau tidak 

mengetahui dengan pasti jumlah barang yang seharusnya tersedia. Hal ini membuka 

peluang yang besar terjadinya fraud (penipuan atau penggelapan) di dalam usaha tersebut. 

Meskipun Evi Kosmetik sudah dilengkapi dengan cctv, tetapi belum dapat menjamin 

tidak ada tindakan fraud yang akan terjadi. Pencatatan persediaan sangatlah dibutuhkan 

dalam suatu usaha karena dapat menjadi pertimbangan pengembangan usaha tersebut. 

Untuk mengukur efisiensi Ibu Selvy dalam mengelola persediaan barang dagang 

yang dimilikinya, dapat diukur dengan asset turnover ratio. Hal ini dapat mengukur 

bagaimana kualitas suatu usaha memanfaatkan aset yang dimilikinya untuk mendapatkan 

penjualan. Asset turnover ratio dihitung dengan membagi penjualan bersih dengan nilai 

rata-rata persediaan awal dan akhir. Berikut tabel yang menggambarkan asset turnover 

ratio milik usaha Ibu Selvy : 

(In Rupiah) 

Bulan Penjualan Bersih Rata-Rata Persediaan Asset Turnover 

Agustus 11.700.000 11.100.000 1,05 

September 10.500.000 10.900.000 1,28 

Oktober 11.300.000 11.850.000 1,22 

 

Dalam asset turnover ratio, semakin besar nilai rasionya menunjukkan semakin 

efektif usaha tersebut dalam memanfaatkan aset yang dimilikinya untuk mendapatkan 

penjualan. Berdasarkan tabel di atas, maka dapat disimpulkan bahwa Evi Kosmetik 

memiliki tingkat efektivitas paling tinggi dalam memanfaatkan persediaan barangnya 

untuk mendapatkan penjualan pada bulan September. 



 
 

BAB V 

LAPORAN KEUANGAN 

 

5.1 Ledger (Posisi Saldo Awal Buku Besar) 
 

 

 



 
 

 

 

 

 

  

  



 
 

5.2 Rekapan Transaksi 3 Bulan (Agustus – Oktober) 
 

 

 



 
 

 

  



 
 

5.3 Recording and Summarizing (Pencatatan dan Pengikhtisaran) 

 

 

 



 
 

 

 



 
 

 

 

 



 
 

 

 



 
 

5.4 Trial Balance (Neraca Saldo) 
 

 

  



 
 

 

 

 

  



 
 

 

 

 

  



 
 

5.5 Financial Statement (Laporan Keuangan) 
 

 

 

 

 

 

 



 
 

 



 
 

 

 



 
 

 

 

 

 

 



 
 

 

 

 



 
 

 

 



 
 

 

 



 
 

5.6 Closing Entries (Jurnal Penutup) 

 

 

  



 
 

 

  



 
 

 

 

  



 
 

5.7 Post Closing Trial Balance 

 

 

 



 
 

 

  



 
 

BAB VI 

KESIMPULAN DAN SARAN 

 

6.1 Kesimpulan 

1. Proses pencatatan keuangan di Evi Kosmetik masih sangat sederhana, kurang rapi, 

dan masih memiliki banyak kekurangan yang harus diperbaiki. 

2. Bukti transaksi yang digunakan di Evi Kosmetik tidak dikelola dan disimpan 

dengan baik, sehingga dokumen transaksi tidak lengkap dan banyak yang hilang. 

3. Sistem pencatatan yang sesuai dengan standar akuntansi di Indonesia belum 

diterapkan dengan baik karena minimnya pengetahuan tentang akuntansi. 

4. Harga pokok penjualan barang dagang rendah karena Ibu Selvy memiliki kerja 

sama dengan beberapa supplier. Harga pokok penjualan yang rendah, dapat 

meningkatkan laba usaha. 

5. Berdasarkan perhitungan profit margin, Evi Kosmetik memiliki kegiatan 

operasional yang terus membaik dari bulan Agustus ke bulan Oktober. 

6. Internal control terhadap persediaan masih sangat lemah, sehingga dapat 

membuka peluang terjadinya fraud. 

7. Berdasarkan perhitungan asset turnover ratio, Evi Kosmetik memiliki tingkat 

efektivitas paling tinggi dalam memanfaatkan persediaan barang dagangnya untuk 

mendapatkan penjualan yaitu pada bulan September. 

 

6.2 Saran 

1. Sebaiknya Ibu Selvy mempelajari mengenai sistem pencatatan keuangan yang 

sesuai dengan standar akuntansi di Indonesia dan menerapkan dengan baik untuk 

menilai dan mengukur kemajuan usaha berdasarkan konsep kelangsungan usaha. 

2. Melakukan pengelolaan teliti dan terstruktur terhadap bukti-bukti transaksi. Bukti 

transaksi sangat bermanfaat untuk mengoreksi adanya kesalahan pencatatan. 

3. Ibu Selvy perlu melakukan penyesuaian di akhir bulan agar catatan keuangan 

dapat menunjukkan kondisi yang sebenar-benarnya dari usaha tersebut. 

4. Ibu Selvy juga perlu melakukan perhitungan penyusutan terhadap peralatan yang 

dimiliki agar dapat mengetahui nilai peralatan yang tersisa. 



 
 

LAMPIRAN 

 

1. Surat Pengantar Dosen 

 

 

 



 
 

2. Sampel Bukti Transaksi Objek 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

3. Logbook Kegiatan 

Tanggal Waktu Topik  Kehadiran Bukti Kehadiran 

03 Nov 

2021 
13.00-13.30 

Survei          

lokasi toko 
4/4 

 

 
 

05 Nov 

2021 
19.30-20.10 

Wawancara 

pemilik toko 
4/4 

 

 
 

07 Nov 

2021 
09.00-11.30 

Pembahasan 

hasil 

wawancara 

dan 

pembagian 

tugas 

4/4 

 

 
 

07 Nov 

2021 
13.00-15.00 

Pengumpulan 

konsep dan 

ide laporan 

kegiatan 

2/2 

 

 
 

07 Nov 

2021 
13.00-15.00 

Merekap 

transaksi dan 

penyusunan 

format excel 

2/2 

 

 
 

09 Nov 

2021 
13.00-15.00 

Break down 

rekapan 

transaksi 3 

bulan 

4/4 

 

 
 

10 Nov 

2021 
09.00-12.00 

Pengerjaan 

siklus di 

excel 

4/4 

 

 
 



 
 

12 Nov 

2021 
09.00-11.00 

Penyusunan 

dan 

pembahasan 

ppt 

4/4 

 

 
 

14 Nov 

2021 
15.00-17.00 

Pemaparan 

hasil analisis 
4/4 

 

 
 

 

Keterangan : 

1. Saat survei lokasi toko, hanya satu anggota yang berkunjung langsung ke toko Evi 

Kosmetik di Pasar Jaya Bukit Duri yang beralamat di Jalan Bukit Duri Barat RT/RW 

8/1, Kelurahan Bukit Duri, Kecamatan Tebet, Kota Jakarta Selatan, 12840. Anggota 

kelompok yang lain mengikuti melalui video call group whatsapp. 

 

2. Pada tanggal 07 November 2021, kami membagi kelompok menjadi dua tim yaitu 

tim yang bertugas merekap transaksi dan membuat format pencatatan keuangan di 

excel yaitu Malika Putri Azzahra dan Erni Novita Sari, sedangkan tim yang bertugas 

menyusun konsep dan mengembangkan ide untuk laporan kegiatan yaitu Lidya 

Aprillia dan Atsiila Qurratu’ain. 

  



 
 

4. Daftar Hadir Kelompok 

 

Keterangan :  

03 November 2021 : Survei lokasi toko 

05 November 2021 : Wawancara pemilik toko 

07 November 2021 : Melakukan koordinasi ke-1 

09 November 2021 : Melakukan koordinasi ke-2 

10 November 2021 : Melakukan koordinasi ke-3 

12 November 2021 : Melakukan koordinasi ke-4 

14 November 2021 : Pemaparan hasil analisis 

 

  

Nama 

 

NIM 

 

 Pertemuan 

03/11 05/11 07/11 09/11 10/11 12/11 14/11 

Malika Putri Azzahra 2110112016        

Erni Novita Sari 2110112020        

Lidya Aprillia 2110112032        

Atsiila Qurratu’ain 2110112036        



 
 

5. Link Recording dan File Kegiatan 
 

Video Link Drive 

Link File-File 

 

https://drive.google.com/drive/folders/1LXnJiyWavnblxJJ

O0lO78Lbm0_covfra?usp=sharing 
 

Wawancara pemilik toko 

 

https://drive.google.com/file/d/12M7KeMRwgT6gPlYW2

wjAmIaiXje826hU/view?usp=sharing 
 

Koordinasi 1 kelompok 

 

https://drive.google.com/file/d/1GO-

IorhN_W_CELPE3g5euthyZg-RNv5j/view?usp=sharing 
 

Koordinasi 2 kelompok 

 

https://drive.google.com/file/d/1yeUJy7oR4yJcwzITUQSd

VqaOTwPMbcQ_/view?usp=sharing 
 

Koordinasi 3 kelompok 

 

https://drive.google.com/file/d/1RRzeJO0rfcbmpyaBOGqZ

jjnim_iM6xZ0/view?usp=sharing 
 

Pemaparan hasil analisis 

 

https://drive.google.com/file/d/19lI2EsUH48NOc_n4u0GK

BXgoDBUu1oZ7/view?usp=sharing 
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